
户外电源核心机房资本支出的明智决策

侬好，今朝阿拉来聊聊一个蛮实际的问题。我最近和几个负责基建的朋友喝咖啡，他们都在为同一件事体头疼：新
建或改造那些偏远地区的核心机房时，那笔不菲的“户外电源”资本支出，到底怎么花才最聪明？这笔钱，往往不
是个小数目。
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　　这可不是空穴来风。根据国际能源署（IEA）的一份报告，全球有超过8亿人生活在无电或弱电地区

，而支撑现代社会的通信和数据网络，其站点恰恰需要向这些区域延伸。传统的做法很简单——拉专线

，配大容量柴油发电机。但这带来了两个直接现象：初始的电缆、变压器、发电机采购安装费用（CAPE

X）高得吓人；后续的柴油运输、维护、碳排放成本（OPEX）更是无底洞。我见过不少案例，一个偏远

基站的能源运营成本，能占到其总运营成本的70%以上。这就像买了一辆豪车，却发现自己永远付不起油

费。

　　那么，有没有一种方案，能把这笔沉重的资本支出，从单纯的“消费”转变为更有价值的“投资”

呢？我们来看一个具体的案例。在东南亚某群岛国家，一家电信运营商需要在没有公共电网的岛屿上新

建4G通信基站。如果采用传统“市电+柴油备份”方案，仅海底电缆敷设和柴油发电机组的前期投入就超

过50万美元，且后续油费高昂。后来，他们采用了我们海集能提供的一体化光储解决方案。初期资本支

出主要用于采购光伏板、储能电池柜和智能能源管理系统，总额约为35万美元。听起来差不多？关键在

于后续——这套系统使得该基站的柴油消耗降低了92%，几乎实现了“零电费”运营。这意味着，多出来

的那部分资本支出，在不到3年的时间里，就被节省的运营成本完全覆盖了。之后，每一度由阳光产生的

电，都在为业主创造纯利润。

　　这个案例揭示了一个深刻的见解：在能源转型的背景下，对户外电源的资本支出进行重新定义至关

重要。它不应再被视为一次性的、被动的基础设施成本，而应被看作一个主动的、能产生长期财务回报

和环保效益的技术投资决策。核心在于，将资金投向能够“开源”（如光伏）和“节流”（如高效储能

、智能调度）的智慧能源资产，而非持续消耗化石燃料的“负债”。

　　这正是我们海集能近20年来一直在深耕的领域。作为一家从上海起步，专注于新能源储能与数字解

决方案的高新技术企业，我们理解全球不同角落的电网挑战。我们在南通和连云港的基地，一个擅长为

特殊场景定制方案，一个专注标准化规模制造，就是为了从电芯到系统集成，为客户提供最适合的“交

钥匙”服务。我们的站点能源产品线，无论是光伏微站能源柜还是智能电池柜，其设计初衷就是为了直

面无电弱网、极端环境的挑战，通过光储柴一体化智能管理，从根本上重构站点的能源经济模型。

　　所以，当下一次您面对核心机房电源的资本支出预算时，或许可以问自己一个更根本的问题：我们

是在购买一个未来不断产生成本的“用能权”，还是在投资一个能够持续产生绿色收益和运营韧性的“
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能源资产”？这笔钱，怎么花，才能既点亮了机房，也照亮了未来的财务报表？

　　——
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