
户外电源在泰国正变得可负担

今朝，阿拉谈论新能源，经常听到个词叫“能源平权”。侬晓得伐，这勿是啥高深理论，就是讲要让勿管是曼谷个
白领，还是清迈山区个村民，都用得起、用得上可靠个绿色电力。尤其是像泰国迭样旅游业发达、岛屿众多、电网
分布勿均个国家，户外电源，特别是融合光伏个储能系统，从奢侈品变成可负担个民生刚需，迭个转变背后个逻辑
，值得阿拉好好叫聊聊。
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　　侬看，泰国政府有个“泰国4.0”战略，对可再生能源个扶持力度蛮大个。根据泰国能源政策与规划

办公室（EPPO）个数据，目标是到2037年，可再生能源发电占比要达到30%。但理想归理想，现实里向

，尤其是偏远个旅游岛屿、农业基地或者新建个通信基站，拉电网个成本高得吓煞人，柴油发电机呢，

噪音大、污染重、运营成本像坐火箭。此地就出现一个现象：市场急需一种即插即用、清洁安静、长期

来看总拥有成本更低个供电方案。

　　好，数据讲好，阿拉来看一只具体案例。在泰国攀牙府个一个生态度假村，之前完全依赖柴油发电

机，勿仅每日电费开销大，而且发电机个轰鸣声搭仔柴油味，实在搭“生态”两个字格格勿入。后来，

伊拉采用了一套集成光伏、储能电池搭仔智能管理系统个微电网方案。运行一年后，数据蛮有意思：柴

油消耗减少了85%，整体能源成本下降了60%，而且实现了24小时安静供电。度假村个老板讲，虽然初期

投入有一眼，但算下来两三年就回本了，关键是客人满意度大幅提升，迭个是无价个。迭个案例蛮典型

，它展示了“可负担性”勿是单单指初次购买价格，而是全生命周期个经济账搭仔附加价值。

　　从迭个案例延伸到普遍个见解，我认为，“可负担性”个实现，关键在产业链个成熟度搭仔产品设

计个精准度。侬想，十年前，一套稳定个光伏储能系统，价格门槛是相当高个。现在勿一样了，一方面

，像电芯迭样核心部件个成本持续下降；另一方面，是像阿拉海集能迭样个企业，通过多年技术沉淀搭

仔规模化生产，让整体方案个性价比达到了一个甜蜜点。海集能从2005年成立开始，就专注于新能源储能

，在江苏有南通搭仔连云港两大生产基地，一个搞定制化，一个搞标准化，就是为了勿同场景“量体裁

衣”。对于泰国市场，阿拉深刻理解伊拉高温高湿个气候、勿稳定个弱电网条件，所以阿拉个站点能源

产品，比如为通信基站、旅游微网定制个光储柴一体化能源柜，在设计之初就考虑了极端环境适配搭仔

智能运维，目标是交出一把“交钥匙”，客户拿来就好用，长期用得起。

　　所以，回到户外电源本身，它个进化路径是从备用，到主用，再到成为智能能源节点个过程。在泰

国，迭个过程被海岛旅游、农业现代化、通信基建扩展等需求加速了。可负担，意味着它勿再是少数人

个玩具，而是能够切实融入本地经济循环，降低运营成本、提升服务品质、甚至创造新商业模式个基础

设施。迭里向，一体化集成搭仔智能管理技术至关重要，它通过算法优化光伏、电池搭仔负载之间个能

量流，最大化利用每一度免费太阳能，迭才是降低成本个核心。
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　　我经常思考一个问题，当绿色能源个“硬成本”下降到一定阈值，是什么在阻碍它个普及？有时是

观念，有时是缺乏适配本地化个解决方案。像泰国迭样个市场，需求是具体而微个，可能是海边一个需

要保鲜个鱼市，也可能是山顶一个需要联网个观景台。阿拉海集能个角色，就是利用自身从电芯到PCS再

到系统集成个全链条能力，提供勿仅是产品，更是一套考虑到安装、运维、升级个完整数字能源解决方

案，让“可负担”从口号变成账本上清晰个数字。

　　未来，随着技术迭代搭仔市场进一步成熟，阿拉会看到更多样化、更模块化个户外储能产品出现。

对于泰国乃至整个东南亚个用户、开发商搭仔政策制定者来讲，现在或许是重新评估自家能源结构，思

考如何借助迭波技术红利，实现经济搭仔环境双赢个好时机。侬觉得，在侬个行业或者生活场景里，下

一个会被分布式储能颠覆个用电场景，会是啥地方呢？

　　——
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