
上能电气工商业储能系统正在重塑企业能源逻辑

今朝侬要是问阿拉上海张江园区里格企业家，哪能顶牢越来越结棍格电费账单，还有时不时“跳”一记格有序用电
通知，十有八九会提到一个词——储能。弗是讲笑，工商业储能，特别是像上能电气这类成熟格系统，已经弗再是
锦上添花格概念，而是变成了企业降本增效、保障生产格“刚需”标配。迭个转变背后，其实是一道蛮简单格算术
题。

　　上能电气工商业储能系统正在重塑企业能源逻辑

　　今朝侬要是问阿拉上海张江园区里格企业家，哪能顶牢越来越结棍格电费账单，还有时不时“跳”

一记格有序用电通知，十有八九会提到一个词——储能。弗是讲笑，工商业储能，特别是像上能电气这

类成熟格系统，已经弗再是锦上添花格概念，而是变成了企业降本增效、保障生产格“刚需”标配。迭

个转变背后，其实是一道蛮简单格算术题。

　　现象是明摆着格：工商业电价格峰谷差价逐年拉大，以上海为例，夏季高峰电价可以摸到每度电一

块三以上，而深夜低谷电价只有三毛多，里头差了一块钱。一道简单格算术题就出来了：在夜里谷时把

电存起来，日里峰时放出来用，每度电就有六七毛钱格套利空间。数据更加有说服力，根据中关村储能

产业技术联盟格统计，2023年中国新型储能新增装机规模同比增速超过150%，其中工商业储能是绝对主

力。侬看，市场用脚投票，最实在。

　　阿拉海集能在迭个领域深耕近廿年，从电芯到PCS再到整套系统集成，全产业链都摸得透透的。阿拉

在江苏南通同连云港格两大生产基地，一个搞定制化，一个搞规模化，就是为了满足弗同场景格需求。

阿拉发现，真正优秀格工商业储能系统，比如市面上认可度蛮高格上能电气储能系统，它格核心价值弗

仅仅是“削峰填谷”赚差价，更在于它为企业构建了一个“动态格、可调节格能源资产负债表”。

　　我举个具体案例。阿拉去年为浙江一家中型纺织厂做了个光储一体化改造。迭个厂子屋顶有闲置，

生产是两班倒，用电曲线峰谷明显。阿拉帮伊拉部署了一套结合光伏同储能格系统。

　　光伏装机： 500千瓦

储能系统配置： 1兆瓦/2兆瓦时

运行策略：

光伏优先自发自用，余电存入储能；储能系统根据电价曲线同负荷预测，自动进行峰谷套利同需量管理

。

　　运行一年后，数据蛮漂亮：平均每月电费支出减少38%，最大需量费用降低超过25%，每年总格能源

成本节约接近80万元。更重要的是，碰到临时限电，储能系统可以无缝切换，保障关键生产线弗停机，

迭种生产连续性带来格隐性价值，远远超过电费本身。侬讲，迭个是弗是一笔算得过来格经济账？

　　从迭个案例再往深里看一层，阿拉对工商业储能格见解就来了。现在格先进系统，像上能电气格方

案，早就弗是简单格“充电宝”了。它格大脑——能量管理系统（EMS）——才是灵魂。迭个大脑要懂

当地格电价政策、要预测工厂明天格生产计划、还要实时监测电网格频率。伊像一个精明格“能源管家
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”，弗断在电价、负荷、电网安全几个维度里寻找最优解。迭就是阿拉海集能一直强调格“数字能源解

决方案”格核心，硬件是基础，智能化格算法同运营才是价值倍增器。

　　再讲开去一点，储能系统格价值，并弗仅仅局限于一家工厂围墙之内。当大量工商业储能单元被智

能地聚合起来，它们就能在电网需要格辰光，提供调频、调峰等辅助服务，成为虚拟电厂格一部分。迭

是从“消费者”到“产消者”再到“电网协同者”格身份跃迁。阿拉在微电网同站点能源领域格经验也

印证了迭一点，比方讲为偏远地区通信基站提供格光储柴一体化方案，本质上就是一个微型格、高度自

治格能源系统，它要解决格就是无电弱网环境下格供电可靠性问题。

　　所以，回到开头格问题。对企业主来讲，考虑部署一套像上能电气工商业储能系统这样格方案，现

在或许应该换一个角度提问：弗是问“我要弗要装”，而是问“我哪能装才能让迭个系统格经济回报同

技术价值最大化”？是单纯做峰谷套利，还是结合自家屋顶光伏？是只考虑电费节约，还是要把生产连

续性保障同未来参与电网互动格可能性一并纳入规划？

　　侬格工厂或者园区，下一张能源“王牌”准备哪能打？

　　——
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